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Jestem zwolennikiem teorii, w ktérej nawet jesli jedno
zdanie z tego ebooka bedzie miato wptyw na Twoje zycie,
to byto warto to napisac - a Tobie przeczytac.

Czesd!

Nazywam sie Michat Wichowski i jestem zatozycielem agencji dla freelenceréw
Freedom. Chyba pierwszej tego typu agencji. Moim celem jest tgczenie
freelanceréw z biznesem i wsparcie ich w kontakcie z firmami, edukacja

i budowanie $wiadomosci z zakresu prowadzenia swojej firmy, budowania

personal brandu oraz Zdobywania éWiata.

Jestem absolwentem wydziatu Prawa i Administracji na Uniwersytecie
Warszawskim, gdzie bronitem prace magisterska z zakresu wprowadzania do
obrotu w Polsce suplementéw diety. Nieprzypadkowo, gdyz przez blisko 10 lat
bytem zwiazany z tg branzg. Razem z moim wspolnikiem wprowadzilismy do

Polski dwie firmy, z nietuzinkowym podejéciem, ktOre na owczesne
czasy byty abstrakcja.

ekipa #polandiscool
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Jednak idea innowacyjnego podejscia na dojrzatym juz
rynku przyniosta efekty.

Wspotpracowalismy z najlepszymi sportowcami w kraju, z naszych produktéw korzystaty
prawie wszystkie kluby ekstraklasy pitki noznej, a sportowcy amatorzy, ktérzy w tamtych
latach intensywnie biegali, jezdzili na rowerze i uprawiali triathlon, mogli kupi¢ je w blisko
100 sklepach na terenie catego kraju. Producentem byto Powergym i Agisko.

Pisze o tym nieprzypadkowo. To marki zupetnie nieznane w Europie. Nie mielismy silnego
brandu, widocznego marketingu i znajomosci firmy.
Jednak dzieki innowacyjnemu podejsciu i konsekwencji w dziataniu odnieslismy sukces.

Pézniej byto pierwsze centrum dla sportowcéw amatoréw High Level Center,

ktére nastepnie przeksztatcito sie w Healthy Center by Ann.
Z reszta jezeli wklikasz moje imie

i nazwisko w Google na pewno troche sie o mnie dowiesz :)

Od blisko 14 lat dziatam jako przedsiebiorca.

O efektach mojej pracy mozna byto przeczyta¢ m.in.
w magazynie Forbes, zdobywatem nagrody, bytem
zapraszany na wystapienia, wprowadzatem produkty
na polski rynek.

W tym czasie sprzedatem produkty i ustugi o warto$¢i kilkudziesieciu min ztotych.
Obecnie od czterech lat pracuje na rynku foto i video. Pomagam ekspertom zaistnie¢ w
Swiecie online. Prowadze podopiecznych w procesie zmiany myslenia i przekonan.

Zapraszam Cie do tego eBooka, zebys mdgt/a skorzystac z
mojego wieloletniego doswiadczenia we wprowadzaniu
innowacyjnosci na rynki juz dojrzate.

Dzieki tej wiedzy i moim wskazéwkom, by¢ moze,
osiggniesz to, 0 czym marzysz. Powodzenia.

FREEDOM




1 Co wybrac - studia czy kariera?

A dlaczego nie obie drogi?
Nie wiem na jakim etapie zycia jestes, ale jako absolwent jednego z trudniejszych
wydziatéw i kierunkéw, moge Ci $miato powiedziet, ze:

Na nauke jest zawsze czas.

W trakcie studiow dowiesz sie na pewno wielu ciekawych rzeczy. Jednak jezeli juz
poszedtes na studia albo sie wybierasz - szukaj zawsze takich wyktadowcdw, ktdrzy sa
praktykami, na co dzien $wietnie sobie radzg poza uczelnig i zarabiajg kase. To bedzie
$wiadczyto o ich skutecznosci i by¢ moze dostaniesz od nich garé¢ informacji, ktore beda
pomocne w Twojej $ciezce zawodowej.

Najwiecej jednak nauczysz sie poprzez
doswiadczenie.

Zycie jest najlepszym nauczycielem, a studia sa troche daleko od zycia. Skupiasz sie na
wkuwaniu ksigzek, czesto uczysz sie historii (cenie sobie wiedze historyczng, pozwala ona
wyciggnac wiele wnioskow), jednak niewiele to wnosi w Twoje pézniejsze zycie.

Wychodzisz po kilku latach edukacji i trafiasz na rynek, w ktérym obecnie patrzy sie na
doswiadczenie i zaradnos¢ (przynajmniej ja na to patrze, zatrudniajgc m.in.
freelanceréow).

.-.?3._;_5,
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Jezeli juz studiujesz to skup sie na studiach, ale szukaj tez drogi, ktéra przyblizy Cie do
Twojego celu!

Jezeli chcesz by¢ fotografem, a studiujesz jakim$ cudem na AWFie, to udaj sie do
dziekanatu i powiedz, ze wykonasz dla nich pare zdje¢ prébnych (np. kadrze akademickiej),
a jak im sie spodoba, to niech Cie biorg do zlecen!

Ty dasz im prébke swoich umiejetnosci, a pézniej by¢ moze nie tylko bedziesz mie¢ szanse
rozwijania pasji i zdobywania niezbednego i bezcennego doswiadczenia, ale moze tez
dorobisz.

Jesli nie studiujesz, to propozycje mam podobna. Jezeli fotografia to jest co$ co pragniesz
robi¢ najbardziej na $wiecie, to idz tam, gdzie chcesz byc¢. Chcesz pracowac z magazynami
mody? Wyslij swoje portfolio i powiedz, ze jeste$ gotowy/a pracowac za darmo, byleby méc
zdobywaé do$wiadczenie, a w miedzyczasie znajdz prace, ktéra pozwoli Ci na podstawowe
optaty i zycie. Z czasem moze dostaniesz angaz w wydawnictwie.

Tak wtasnie zaczynaty sie najwieksze kariery. Ludzie
zaczynali od najnizszych stopni. Czesto robigc komus
herbate. Ale byli juz o krok blize;j.

0 tym wiecej w rozdziale 6 pod tytutem “Zdobywaj doswiadczenie”.
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2 Freelancer - kto to?

Jak méwi “poradnik przedsiebiorcy”:

“Najproséciej rzecz ujmujac — freelancerem jest kazda osoba nieposiadajgca stawetnego
etatu, zatem wykonujaca jakie$ zadanie na podstawie innej umowy, niz umowa o prace.
Czesto taki ,wolny strzelec” — bo tak réwniez nazywa sie freelanceréw — specjalizuje sie
w danej dziedzinie.”

No wiec moi wolni strzelcy, dla mnie jestescie osobami,
ktére potrzebujg wolnosci. Wolnosci: mysli, stowa, kreacji. Nie wytrzymujecie
jak Was sie ogranicza, albo co$ Wam sie narzuca.

Moja agencja powstata, bo czasami przychodzi Wam sie mierzy¢ z “biznesem”, ktory lubi
mie¢ porzadek w tabelkach, a kejpiaje i dedlajny, oraz asapy sa nieodzownym elementem,
od ktérego nie mozecie uciec. Ale spokojnie - to sie da ogarnac - bez paniki :)

Wystarczy bowiem troche wyrozumiatosci dla obu stron, szczypte
mitosci i dogadacie sie :) bo przeciez to jest ulubione sformutowanie
- ono jest chyba po prostu takie nasze, polskie: “dogadamy sie”.

Chodzi jednak o to, ze postanowiliScie wyrwacé sie ze szponéw schematow i systemow oraz

ze bedziecie pracowali tak jak Wy tego chcecie i kiedy chcecie. I ja to bardzo szanuje.
Uwazam, ze to wiasnie my tworzymy ten swiat, takim jakim go widzimy. Wiec Twoje
artystyczne wizje sg niezwykle wazne, jednak jesli juz Freelance, to warto pare kwestii
przemysle¢ i wzigé pod uwage.

warsztaty foto w Glendorii; fot. Ada Piaskowska
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3 Dlaczego Freelance, a nie etat

Decydujac sie na Freelance stajesz przed szeregiem wyboréw i decyzji, o ktorych nie mowili
Ci ani w szkotach, ani na studiach.

Dziatalnos$¢ gospodarcza, sp6tka, a moze jednak by¢ na umowie zlecenie lub dzieto?
A jak dziatalnos¢ to jaka forma opodatkowania, a jakie PKD?

To wszystko rzeczy, ktére brzmig jakby$ szykowat sie na podréz na Marsa, a tak naprawde
musisz sie udac¢ do kilku urzedéw (to da sie ogarngc).

Ksiegowa, prawnik i bedzie ok.

A zapomniatem powiedzie¢, ze przydatoby sie réwniez z nimi pogadac¢? No tak sie
sktada, ze wypadatoby :)

Warto, a nawet trzeba. No chyba, ze interesuje Cie “ciepta posadka i ciepta pensja”, co
wydaje sie rowniez nienajgorszym rozwigzaniem. Tylko ze ta ciepta posadka i pensja wcale
nie sa pewniakami.
Konkurencja na tym rynku réwniez panuje i dzisiaj jestes, a jutro moze
Cie nie by¢. Warto jednak wzig¢ pod uwage, ze idac na Freelance stajesz sie w jakim$
stopniu sam za siebie odpowiedzialny.

Czasami to przeraza, ale prawda jest taka, i ja to potwierdzam, ze czym szybciej ztapiesz

byka za rogi i weZzmiesz w 100%

odpowiedzialnosci, tym szybciej mozesz
prowadzi¢ takie zycie, jakie tylko sobie wymarzysz.

#polandiscool; fot. Marta Wojtal / Julia Tychoniewicz
United4Models/ foto backstage (mat. archiwalne)
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Bycie Freelancerem moze Cie znacznie szybciej do

niego zaprowadzié.

Tutaj jednak najwieksza

odpowiedzialno$¢ spoczywa na Tobie. | tego nie L . B
ma co ukrywac. Po prostu tak jest. PI’ZY] mij to 1 zaczn )

u kreowac swoje

Jezeli z jakich$ wzgleddw szykujesz sie na odejscie . .

z etatu na freelance, polecam zadbac¢ Wym arzone ZyCIe'
o przemyslane decyzje, rozwazenie chociazby tego,

z czego bedziesz zyt przez pierwsze miesiace

swojego nowego etapugy¢ moze zamiast na piwo

z kolegami po pracy, warto zaczac sie

przygotowywac.

Uwazam, ze fair bytoby poinformowacd

pracodawce, ze zamierzasz wkroétce

odejséc¢ z pracy, by zaczat szukac kogo$

na Twoje miejsce. Ty kogo$ wdrozysz
w obowiazki i z czystym sumieniem
bedziesz sie szykowa¢ do nowej
podrézy.

#polandiscool; fot. Marta Wojtal / Julia Sury$
United4Models(mat. archiwalne)
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4 Wtasny biznes czy umowy?

W ktéryms$ momencie trzeba rozwazy¢ przejscie na swoje. Nawet jezeli do tej pory
dziatates jako Freelancer na umowe zlecenie czy dzieto, jako wtasciciel agenciji, ktora
zatrudnia podwykonawcéw, musze Ci powiedzie¢, ze znacznie cze$ciej korzystam z ustug
Freelancera, ktory prowadzi dziatalno$c.

I nie jest to zadna dyskryminacja. To jest po prostu méj wybér, ktérym sie kieruje

na wolnym rynku. | wielu innych przedsiebiorcéw dokonuje takiego samego
WW&‘jest prosty. Wspotpraca z innym przedsiebiorca to jedna faktura, jedna umowa,
przelew i po sprawie. Natomiast papierologia, jakg naktada na nas cata urzedowa machina,
jest po prostu dramatyczna. Koszta jakie ponosimy sg bezsensowne i wolatbym nawigzac
regularng wspotprace z Freelencerem posiadajgcym dziatalnosé, niz co chwila zatrudniac
osoby na umowe.

Wiec jezeli moge Ci co$ podpowiedzie¢, tym bardziej majac na wzgledzie, ze przez 2 lata,
mozesz mie¢ tzw mniejszy ZUS, zacznij czym predzej mysle¢ o dziatalnosci. To na pewno
bedzie Twdj duzy atut w ubieganiu sie o zlecenia.

Poza tym jak to inaczej brzmi:
Michat Wichowski przedsiebiorca,
Michat Wichowski pracownik na umowie zlecenie.

Oczywiscie wszystko
wymaga przemyslanych
decyzji. Jezeli nie bedziesz
wiedzie¢ co robié,
odezwij sie do mnie na:
michal@myfreedom.pl
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5 Kim chcesz by¢?

Jezeli decydujesz sie na bycie Freelancerem warto odpowiedzie¢ sobie na pare pytan.

1. W jakim kierunku pragne sie rozwijac?

2. Gdzie chce by¢ za rok i 3/5/10 lat?

3. Jak chce by¢ postrzegany/a na rynku?

4. W jaki sposob przyczynie sie do rozwoju tej
branzy? 5. Jaki bedzie méj najwigkszy sukces?

6. Z kim chcial/abym wspotpracowac?

Nie wiem czy zdajesz sobie sprawe jak wielkg moc, ma zapisywanie planéw i celéw.
OLBRZYMIA! To moc, ktéra pomaga wystac intencje do wszechswiata, a ten w swoj wtasny
sposdb pomoze Ci odnalezé droge podsuwajac odpowiednich ludzi.

Dam Ci przyktad z tym ebookiem.

Kilka dni temu przyszta do mnie mysl: a moze by tak zrobi¢ Akademie Freelancera, moze by tak
zainteresowac sie domeng akademiafreelancera.pli z jakichs wzgledow uciszytem swoj
wewnetrzny gtos, méwiac do siebie w myslach: pewnie ta domena jest juz zajeta, przeciez nie
moze by¢ wolna.

Dwa dni temu znowu przyszta ta mysl. Tym razem jej nie zbagatelizowatem. Kupitem domene.
Wczoraj gdy ogladatem swojg tablice z zapisanymi planami rozwoju Freedom w dziale

PR & Marketing zauwazytem jeden tytut: Akademia
Freelancera. Szok.

To na poczatku, ale ja jestem przekonany o tym jak dziata planowanie i prawo przyciggania. Po
chwili wiec wrdcita moja uwaga i powiedziatem sobie, no tak, przeciez ja to zaplanowatem.

Wiesz kiedy?21.06.2021 - dzisiaj, gdy to pisze

mamy 28.01.202 2 natomiast gdy wypuszczam publicznie

y ebooka mamy 26.04.2024 - czas leci
Do tego wszystkiego poprzez filmik na Tik Toku zgtosita sie Natalia, ktéra mi wtasnie pomaga
ztozy¢ graficznie tego eBooka, a Maria daje poprawki stylistyczne. To wszystko sie dzieje na
przetomie kilku dni. Zaczeto sie jednak od planu, wygtoszenia intencji, Wszech$wiat zrobit swoje
i teraz moge dziatac :)

Jezeli wiesz doktadnie kim chcesz by¢ w przysztosci, z kim chcesz pracowac, jak chcesz
wygladac (jakie ubrania nosisz, gdzie chodzisz je$¢ positki, na jaka sitownie sie zapiszesz),
jakim jezdzi¢ samochodem, to jestes$ na dobrej drodze by zrealizowac swojg wizje.

Zapisz to i traktuj jako Twoje zyczenie. A niech Wszechéwiat pomaga Ci. To tak jak Alladyn,

ktéry wypowiadat swoje zyczenie.
.Nie bagatelizuj tego. Uwierz a bedzie Wam dane ;)"

FREEDOM




6 Wybierz swojg nisze i wyroznij sie

Nie badz jak wszyscy i nie oferuj “dobrej jakos$ci w rozsgdnej cenie”.

Badz najlepszy. Mierz wysoko.

Zadaj sobie znowu pytanie: Gdzie siebie widze,
kim chce by¢?

Ponizej przedstawie Ci przyktad w jaki sposob mozna odpowiadac¢ na powyzsze pytania,
odnoszac sie do rozdziatu nr 5.

W jakim kierunku pragne sie rozwijaé? - np. chce dalej rozwijaé sie w branzy
content marketingu, zdobywajac coraz wiecej zadowolonych klientow.

Gdzie chce by¢ za rok i 3/5/10 lat? - np. za rok mam ponad 4

2000 uzytkownikdéw aplikacji MyFreedom, korzystajacych z jej \
unikalnych funkcjonalnosci, nie wyobrazajacych sobie zycia bez
niej, wykupujacych subskrypcje. Za 3 lata aplikacja jest -{1

\
—

popularna w catej europie, za 5 na catym $wiecie. Za 10 lat a—
Freedom produkuje w Polsce reklamy dla najwiekszy marek na

rynku, m.in. dla Porsche. F I

m Jak chce by¢ postrzegany na rynku? - np. chce by¢
postrzegany/a jako fachowiec, profesjonalista. Osoba, z ktérg |
mozna pogadac o wszystkim, rozumiejgca potrzeby rynku I

i wprowadzajaca na nie innowacyjne rozwigzania. Ania
Wendzikowska
fot.Ada
Piaskowska(mat.
archiwalne)

#polandiscool
fot. Ada Piaskowska
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W jaki sposéb przyczynie sie do rozwoju tej branzy?
- np. poprzez wprowadzenie

innowacyjnych rozwigzan stuzacych usprawnieniu procesdéw na rynku Freelanceréw.

Jaki bedzie méj najwiekszy sukces?- np. aplikacja bedzie uzywana przez Freelanceréw
na catym $wiecie, a ja kooperuje z najwiekszymi markami na Swiecie.

Z kim chciat/abym wspétpracowaéhp. z globalnym Porsche, oraz osoby znanymi na
catym $wiecie :)

Jaka nisze wybierzesz?- np. bedziesz najlepszym fotografem $lubnym w stylu boho albo
retro? Czy moze bedziesz robi¢ najlepsze materiaty video dronem dla branzy motoryzacyjnej?

Niezaleznie od tego na jakim etapie rozwoju jeste$ - odpowiedz sobie na te pytania.
Pods$wiadomie wyslesz intencje, ktdra za jakis czas otworzy Ci wtasciwe drzwi. Tylko uwazaj
o czym myslisz i badz uwazny/a. Bo nigdy nie wiesz, gdzie i kiedy czeka na Ciebie “sukces”.

Sukcesem nazywam tutaj wszystko

to, co . . . ),
chcesz i pragniesz osiggnac

-

H #pola“naiscoot
1 i
fot. Ada Riaskowska'
Julia

archiwalne)
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7 Zbieraj doswiadczenie

Nawet jeéli miat/aby$ robi¢ kawe w wymarzonym wydawnictwie modowym, to ZROB TO!
Bedziesz o krok blizej swojego celu.
Ilez historii zna $wiat “od zera do milionera” - chociazby Jack Ma, twérca Alibaby, albo

Amancio Ortega, tworca Zary, lub moj kolega
Rafat Brzoska, niesamowity

cztowiek, wizjoner, ktéry pochodzi z matej miejscowosci o nazwie Nedza, a dzisiaj z ustugi

i produktu, ktory wymyslit korzysta caty Swiat (mowa o Paczkomatach Inpost).

Mato kto wie, ale na poczatku naszej znajomosci z Rafatem, jak potrzebowatem co$ z nim
przegada¢, a byt wtedy cholernie zajety, to przyjezdzatem do niego pod biuro, zeby go
podwiez¢ z punktu A do B, byleby tylko cos$ z nim oméwi¢. Nawet 10 minut.

Zebym mogt pogadad z fizjoterapeutami lub trenerami jakich$ sportowcéw, potrafitem
przejechaé pot kraju, zeby porozmawiaé twarzg w twarz 15 minut.

Ale pézniej pracowatem z najlepszymi sportowcami w
kraju. Doswiadczenie to Twdj skarb. Nikt Ci tego nie
zabierze. ES

Ucz sie, podpatruj.

By¢ moze ktorego$ dnia,
ktos da Ci szansg - a Ty

bedziesz gotowy/a.

sesja dla ElleMan
- fot. Marta Wojtal
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8 Portfolio / Personal Brand

Postuchaj, znasz to: Jak Cie widza, tak Cie piszg?

No wtasnie. To samo tyczy sie Freelancingu. Tylko tutaj, raczej nieczesto bedziesz
mie¢ okazje, by sie pokaza¢ w tadnym garniturze, albo by¢é moze nie zdarzy Ci sie
zatozy¢ Twoich pieknych czarnych szpilek, zeby oczarowac¢ klienta.

Bo klient pierwsze kroki kieruje na Twoje social media lub strone
www. No i co ja bym tam zobaczyt u Ciebie?

DZISIaJ ra CZEJ . No chyba, ze masz faktyczne
n ie fu n ijon uje (o{0]S taklego prywatne konto na IG i wpuszczasz

jak “ kontO prywat nen . tam wybrane osoby. To spoko.

Ale jednak nie zapominaj, ze w dobie Social Media, to tam podgladamy zycie

innych, a w Twoim przypadku Twoja twoérczosc.
Wiec sprawdz doktadnie co pokazujesz na swoim IG.

Uwazaj, co piszesz na FB. Czasami warto pohamowac emocje i nie wrzuca¢ wszystkiego co Ci
przyszto na mysl.

Zadbaj o swoj wizerunek. Wstawiaj $wieza tworczosé, a jak nie masz nic
nowego, to poszukaj w szufladzie, co$ czego jeszcze swiatu
nie pokazywates$/as. Albo chwy¢ aparat, wez znajomego i zréb mu sesje.

Moze akurat ten post

zobaczy KTOS!

FREEDOM




| btagam! Nie badz krytyczny/a dla siebie. Nie szukaj wymoéwek, ze to jeszcze nie to. Jak
juz bedziesz na etapie, ze telefony sie urywaja, to wtedy sobie wrzucaj co chcesz.
Najpierw daj sie pozna¢.

Pokaz $wiatu swdj talent. Pokaz, dlaczego to wtasnie Ciebie powinienem wzia¢ do sesji lub
przedstawic Cie klientowi.
Dlaczego to wiasnie Twéj profil powinien mi zapas¢ w pamigc¢ na przyszte realizacje.

To nie Ty masz by¢ dla siebie jury. Wystaw swojg prace i pozwol sie zatrudnié.
Nie rezygnuj. Dziataj do skutku. I nadejdzie ten dzien, ze zadzwoni telefon, a Ty powiesz
- byto warto. Dzieki Michat za Twoje wskazowki.

Dziataj. IdZ na przéd. Pokazuj swoje dzieta, tak jakby juz byly warte miliony
dolaréw. Az w koncu stanie si¢ to Twoja prawda. Czymkolwiek ona dla Ciebie

jest.

Pamietasz fragment o Akademii Freelancera? No wtasnie. A ja pisze dla Ciebie ebooka pod
te Akademie i to bedzie poczatek. Obstawiam, ze rozejdzie sie on w tysigcach egzemplarzy.
ATy jestes$ jedng z tych osdb, ktdre sie odwazyty i przeczytaty go do konca.

A na koncu bedzie niespodzianka dla tych najwytrwalszych :)

Jesli chcesz, to podeslij link do
swojego profilu na IG:
michal@myfreedom.pl

Podziele sie z Tobg swoimi spostrzezeniami.

Ania Wendzikowka / fot. Ada Piaskowska Weronika Ksigzkiewicz / fot. Ada Piaskowska
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9 Gdzie szukac zlecen

Gdy zaczynatem swojg przygode ze sprzedaza, zawsze pierwsze kroki kierowatem do
znajomych, ktérym obwieszczatem czym sie obecnie zajmuje, pokazywatem przyktady,
dawatem prébki, by mogli poczuc¢ i zasmakowac produktu. Takie doznania zawsze
pomagaja odbiorcy zrozumie¢ z czym majg do czynienia.

Nie boj sie na Facebooku czy Instagramie

ogtosi¢, ze zaczynacie nowa droge w
ktorej bedziesz robic........cccvveeeeeeennens

(wstaw to co zamierzasz robié) i bedziesz wdzieczny/a za udostepnienie posta.
Opisz doktadnie czym sie bedziesz zajmowac, kto sie do Ciebie moze zgtosic.
Komu mozesz by¢ pomocny/a.

Wykonaj kilka telefonéw i opowiedz, czym sie teraz zajmujesz i czy by¢ moze to co teraz
robisz przyda sie jemu, badz jego firmie (jezeli to nie jego dziatka, zapytaj komu mogtby$
opowiedzie¢ o tym co robisz).

fot. Ada Piaskowska

=

Zapytaj innych czy
znajg kogos, komu
Twoje ustugi moglyby
sie przydac.

FREEDOM &




By¢ moze ta osoba wskaze Ci firme lub konkretnego cztowieka. Zapytaj czy
mozesz sie powota¢ na kontakt z jej polecenia. To zawsze skraca dystans -
ponizej przyktad:

“Cze$¢, z tej strony Michat, mam Twoj numer od Krzyska Kowalskiego, powiedziat,
zebym koniecznie do Ciebie zadzwonit i opowiedziat o swoim produkcie.

By¢ moze on Wam sie przyda.”

Fora internetowe, grupy tematyczne

- to kopalnie ztota! Ja wiem, Ze teraz

bitcoiny krolujg, ale ztoto tez ma sie dobrze! Dlatego warto zajrze¢ to tych, dzisiaj mogtoby
sie wydawac, archaicznych zakatkéw internetu. Tam bowiem ogtaszajg sie wszystkie
strony. Ci ktorzy szukajg pracy, i ci ktorzy szukajg tych, ktdrzy szukajg pracy :)

Mozesz tam pozna¢ przerézne osoby.

Ja np. na jednej z grup caty czas poznaje ciekawe lokacje, ktorych z racji, ze grupy nie sg
bardzo liczne, trafiajg do tych, ktérzy szukaja. W zwiazku z tym mam mozliwos¢ jako
pierwszy na rynku wykorzystac te lokacje i by¢ atrakcyjny dla klienta.

Zgtos sie do Agencji

- ja wiem, ze nie po to wysztas/szedtes$ z korpo, zeby znowu

wchodzi¢ do firmy, ale nie chcac Cige martwié - z firmami nadal bedziesz mie¢ duzo
wspoélnego. Warto zakumplowac sie z agencjami, managerami, bo to oni w duzej mierze
bedg Ci generowac zlecenia.

Pamietaj, ze warto by¢
pierwszym - to spora
przewaga.
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Napisz do firmy

- wyslij swoje portfolio, wybierz klienta, ktéry czuje klimat, w ktérym

pracujesz. Jezeli Swietnie sie odnajdujesz w klimacie boho, uderzaj do takich klientow.
Przedstaw im sig, pokaz co zrobite$/as do tej pory i powiedz, ze bardzo chetnie wykonasz
z nimi jakie$ najblizsze zlecenie.

By¢ moze nie zrobisz najblizszej sesiji, ale ustawisz
sie w kolejce, zgtaszajac gotowosc do pracy.
Ktoregos dnia zadzwoni telefon lub wpadnie mail:
“propozycja wspoétpracy przy sesji.”

Pusc reklame na Facebooku - ustaw kwotg, zréb dobry target:
Warszawa, ludzie miedzy 25/35 rokiem zycia, kategoria fotografia, wrzu¢ 30 zt.
Zobacz co sie wydarzy.

Generalnie, kto nie ryzykuje, nie pije szampana. Kto nie
sprawdza, nie dowie sie. Kto nie szuka, nie znajdzie.

Nie ma jednej drogi do szczescia, kazdy ma
sSwojg wtasna.

I pamietaj. Nigdy nie
lekcewaz zasianego ziarna,
bowiem nie wiesz,

czy dana ziemia wyda plony
W przeciggu miesiaca, czy roku.

Przez ziarno rozumiem tutaj wysytanie
informacji o sobie i wszelkie dziatania
zmierzajace do pozyskania klienta. Ziemig
natomiast nazywam klientow.

Nigdy nie wiesz.

Nie ustawaj w dziataniach i wierze.

A jak sie zmeczysz to odpocznij, ale nie
rezygnuj!

fot. Ada Piaskowska
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10Kasa - jak o niej rozmawiac - najlepiej wprost

au M n”
Dogada my S|Q - no to akurat wiadomo, ze jak Polak z Polakiem gada, to

sie dogadacie. Tylko problem sie robi, gdy jedna strona myslata o czyms zupetnie innym,
niz druga.

Dlatego dogaduijcie sie, ale pozniej wszystko spisujcie. Podsumowanie na mailu to rzecz
$wieta, a wszelkie rozmowy telefoniczne warto podsumowad szybciutko nawet sms-em.
Wtedy nie bedzie watpliwosci czy sie zrozumieli$cie odpowiednio, oraz bedzie do czego
wracac. Uwierzcie mi. To jedna z wazniejszych rad jakich Wam mogg udzieli¢ na
podstawie swojego do$wiadczenia w biznesie, a tym bardziej na rynku Freelance.

Jezeli chodzi juz o same pienigdze. Jestem zwolennikiem "n e e
rozmowy wprost i w otwarte karty.
Zawsze najlepiej jest jezeli klient wie ile
chce zaptacic¢ za ustuge.

Jednak czasami jego doswiadczenia
z poprzednich wspotprac z freelancerami
maja sie nijak do Twoich oczekiwan.

Zapytaj na poczatek czy klient ma budzet. Jesli ma to
niech Ci go przedstawWtedy bedzie wiadomo, jak
blisko lub daleko jestescie od swoich oczekiwan.

warsztaty foto & #polandiscool fot. Ada Piaskowska
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Jezeli klient ma mniej niz Ty oczekujesz, wyttumacz mu dlaczego Twoja ustuga wynosi
wiecej, niz jego oczekiwania, i sprawdz czy kwota ktorej oczekujesz jest w ogole w zasiegu
jego mozliwosci.

Jezeli np. moze dac 75% Twoich oczekiwan, decyzja, czy jestes w stanie zej$¢ ze
stawki, zeby wykonac zlecenie czy tez nie, nalezy do Ciebie.

Mozesz tez zapytac czy jest w stanie
doptacié “x” (jakas kwota) w zamian za “y” (jaka$ wartos¢ - lepszy sprzet, dzieki czemu
powstana lepsze zdjecia).

Oczywiscie, ja tez bym zawsze chcial, zeby klient ptacit mi 100% moich

oczekiwan, ale czasami potrafie zejS¢ na poziom oczekiwan klienta, chocby z

racji na fakt, ze bedzie
regularnie ze mna wspotpracowac.

Sa to wtedy moje decyzje biznesowo-
-strategiczne. Jednorazowo zarobie mniej,
ale zyskam statego klienta.

Jezeli klient nie ma budzetu, to Smiato wycen mu swoja prace, najlepiej rozpisz wszystkie
sktadowe ceny, zeby widziat co ile kosztuje. Powiedz mu, ze jezeli chciatby o co$ zapytaé,
dlaczego dana pozycje kosztuje wtasnie tyle, to jeste$ do dyspozycji.

Daj mu do zrozumienia, ze moze na Ciebie liczyé.

Jezeli nie wiesz jak sie wycenic, to by¢ moze za chwile otrzymasz szanse,
by sie dowiedziec.
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11Dla wytrwatych

Jezeli dotarte$ do tego etapu, nie przeskakujac po drodze, aczkolwiek to Twoja wtasna
sprawa :) to uzyskujesz wiasnie 15-minutowg bezptatng konsultacje ze mna.
Jesli Was bedzie za duzo - to zrobimy specjalne spotkanie otwarte.

Napisz na agata@myfreedom.pl z hastem:

KONSULTACJA FREELANCERA

- uméwimy sie na bezptatna rozmowe.
Do ustyszenia :)
Mam nadzieje, ze co$ wyniesiesz z tego ebooka dla siebie. Jestem zwolennikiem teorii, w

ktorej nawet jesli jedno zdanie z tego ebooka bedzie miato wptyw na Twoje zycie, to byto
warto to napisaé - a Tobie przeczytaé.

Juz to gdzies widziates/as, prawda? To taka moja filozofia.

Trzymam kciuki za Ciebie! Powodzenia!

Dotozytem wszelkich staran, aby ten produkt byt w petni wartosciowy, natomiast
nie odpowiadam za to, w jaki sposéb ta wiedza zostanie uzyta.
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